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Podaj nazwy 5 towardw cieszacych sie obecnie popytem w-skle-
pie, w ktorym odbywasz-praktyke-zawodowa.

Wymien 5 towardw, na ktére obecnie brak popytu tam, gdzie od-
bywasz praktyke. Okres| przyczyny takiej sytuacii.

Na podstawie obserwaciji, poczynionych podczas praktyki, wymien
producentow, ktérych produkty cieszg sie duzym popytem, i pro-

ducentéw, ktérych produkty sprzedaja sie gorzej (maty popyt).
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Czy tam, gdzie odbywasz praktyke zawodowa, popyt jest obecnie
zaspokojony czy niezaspokojony? Uzasadnij odpowiedz.

Wymien towary, ktére ciesza sie popytem w kazdym sezonie, i te.
na ktore popyt sie zmienia w zwiazku ze zmiang pory roku.

) Czy w sklepie, gdzie odbywasz praktyke, mozna zaobserwowad

popyt okolicznosciowy? Podaj przyktady. Z jakimi okoliczno$ciami
Jest zwigzany i jakie dziatania podejmuja pracownicy sklepu, aby
zaspokoi¢ potrzeby klientéw?

Czy w sklepie, w ktérym odbywasz praktyke, zaobserwowates/tag
popyt ksztattujacy? Jakich produktéw dotyczy? Jakie w zwiazku
z tym dziatania podejmowane sa przez pracownikéw sklepu?
Omow je.

Czy obecnie na rynku wystepuje popyt ustabilizowany, czy wzra-
stajgcy? Podaj przyktady.
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(1, Wyjasnij, w jaki sposéb reklama wptywa na ksztattowanie popytu.
(2) Jaki wptyw na ksztattowanie pPopytu ma moda i gusty klientéw
~w sklepach z odziezg gotowa? Odnie$ si¢ do aktualnego sezonu.

3. Czy w miejscowosci, w ktorej mieszkasz, na ksztattowanie popytu

ma wptyw charakter gospodarczy regionu i struktura zawodowa
ludnosci? Uzasadnij Swoja odpowied?z. ]

Czy przez caty miesigc popyt w sklepach jest rownomierny? Czy <
zmienia sie w dni wyptat? Odpowiedz na podstawie wiasnych ob-
serwacji.

5. Omoéw wplyw Samozaopatrzenia ludnosci na ksztattowanie sie po-
pytu w najblizszej okolicy.
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Na czym polegaja metody bezposrednie badania popytu?

Na czym polegaja metody posrednie badania popytu?

Jakie informacje uzyskujesz podczas rozmowy z klientem?
W, producentdw i Kupu-

? Dokonaj analizy i ocer
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w sklepie produkt, na ktory jest maty popyt.
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Korzystajac z Internetu, znajdz dostawcow pieczywa najblizej Two-
jej szkoty.

Jezeli w Twojej szkole jest sklepik szkolny, to poszukaj w Interne-
cie adresu dostawcow towardw, ktorzy funkcjonuja najblize]
szkoty, aby maksymalnie ograniczy¢ koszty transportu.

Ustal i sporzadz liste dostawcow towarow do sklepu, w ktorym od-
bywasz praktyke.

Wymien mozliwe zrédta zakupu towarow.

Omow, w jaki sposéb opinia nabywcoéw dotyczgca towarow
wptywa na wybor zrédta zakupu towarow.










1. Czym réznig sie asortyment ptytki i gteboki? Podaj przyktady.
2. Jakie sa roznice miedzy asortymentem waskim a szerokim? Podaj
przyktady.
3. Podaj przyktady artykutow czestego zakupu, okresowego zakupu
__i epizodycznego zakupu.
4. Zaplanuj asortyment podstawowy i uzupetniajgcy w sklepach:

—~———

spozywczym na osiedlu, w ktérym przyjeto samoobstugowa
forme sprzedazy,

obuwniczym w sezonie wiosenno-letnim,

z odzieza gotowg meska w sezonie wiosenno-letnim,

w sklepie z zabawkami,

na straganie warzywno-owocowym w marcu.

PSR e : 5. Okresl asortyment:

w supermarketach,
w sklepach dyskontowych,
w kiosku,

na straganie owocowo-warzywnym,
w salonie obuwniczym,
w sklepie z odziezg gotowa damska (w butiku).




Wymien sklepy funkcjonujace w Twojej miejscowosci lub regionie,

ktére stosujg omawiane wyzej strategie.
Scharakteryzuj oferte wyspecjalizowana.

Omow, na czym polega uniwersalizacja asortymentu towarowego.




Czym sie kierujesz, przygotowujac zamowienie na towary?
Ktéra z poznanych form zamdwienia stosujesz najczesciej, dla-
czego?




nowienie na towary?
stosujesz najczesciej, dla-




Czy sklep, w ktorym odbywasz praktyke, wspotpracuje z akwizyto-
rami? Na czym polega ta wspotpraca?

Czego oczekuje od akwizytora jego pracodawca? Efekt pracy
przedstaw w formie plakatowe,.

ZAMOWIENIE
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ke, wspotpracuje z akwizyto-
?

) pracodawca? Efekt pracy
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